Stellenbeschreibung

Wir sind ein fihrender und seit 30 Jahren renommierter Softwarehersteller von
Anwendungsprogrammen fir die 6ffentliche Verwaltung, speziell im Bereich Bauverwaltung
und im Liegenschafts- und Gebaudemanagement. Unsere Kunden im gesamten
Bundesgebiet, zu denen zahlreiche Stadte, Gemeinden, Landkreise, Landesverwaltungen,
kirchliche Institutionen wie auch privatwirtschaftliche Unternehmen zdhlen, werden durch
uns von der Beratung Uber die Implementierung bis hin zur Hotline und Pflege der
Programme durchgangig und langfristig betreut.

Wir suchen an unserem Standort bei Minchen ab sofort eine(n) motivierte(n),
fachkundige(n) Kollegen / Kollegin:

Account Manager (m/w/d)
Ihre Aufgabe in dieser Position

Vertrieb der Kolibri Software vor allem an Neukunden aus dem offentlichen Sektor
Planung und Durchfiihrung von VertriebsmaBnahmen und Kundenprasentationen
Erstellung von Angeboten, regelmaBiger Forecasts, Verhandlungsfiihrung
Reprasentation des Unternehmens auf Messen, Seminaren, Workshops
RegelmaBige Betreuung von Bestandskunden

Ihr Profil

e Abgeschlossenes technisches Studium (FM, Wirtschafts- / Geo-Informatik,
Bauingenieur, Real Estate) oder eine vergleichbare Qualifikation

e Mindestens 3 Jahre Erfahrung im Vertrieb erklarungsbedirftiger Investitionsgiter.

e Von Vorteil fur Ihre Tatigkeit sind Kontakte in der ¢6ffentlichen Hand

e Ein verbindliches und verantwortungsbewusstes Auftreten gegeniliber unseren
Kunden und Partnern, sowie ein hohes MaB an Teamfdhigkeit sind fir Sie
selbstverstandlich

Ihre Starken

Sie sind es gewohnt, ergebnisorientiert zu denken und zu handeln

Sie sind auBerst engagiert und zeigen eine proaktive Herangehensweise

Sie bringen strukturierte Vorgehensweisen und moderne Akquisitionstechniken mit

Sie Uberzeugen durch Ihr nachhaltiges Arbeiten und Ihr souveranes, sympathisches
Auftreten

Es erwartet Sie eine verantwortungsvolle Aufgabenstellung mit einem hohen MaB3 an
Selbstandigkeit, ein sehr gutes Arbeitsklima, eine Arbeitsmittelausstattung die den
modernsten MaBstdben entspricht und umfangreiche Weiterbildungsmdglichkeiten fur
den optimalen Einsatz Ihrer Fahigkeiten. Sie kénnen bei uns etwas bewegen und erhalten
dafir attraktive Verdienstmaéglichkeiten mit zusatzlichen Erfolgsbeteiligungen.

Bei Interesse an dieser Position senden Sie bitte Ihre Bewerbung unter Angabe des
frihestmdglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail unter
karriere@kolibri-software.de an uns.
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